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Exportadoras frustradas
com atrasos do Brexit
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Exportadoras
“frustradas”
com atrasos e
custos do Brexit

Trés meses apds o Brexit, as empresas portuguesas ainda estdo a
lidar com o aumento da burocracia no comércio com o Reino Unido.
Inquérito da AEP mostra que 84% estdo a sofrer com a mudanca.

ANTONIO LARGUESA
alarguesa@negocios.pt

grido, espinafre, -
culaeervas aroma-
ticas. Plantados no
Sudoeste alenteja-
no eno Algarve, es-
tessdo osprincipais produtos ven-
didos pela Vitacress no Reino
Unido (RU), que em 2020 rendeu
cincomilhées de euros aempresa
portuguesa que desde a concreti-
zacao do Brexit,al dejaneiro, pas-
sou arecorrer a agentes alfande-
gérios paraagilizar exportacdes e
importacoes. O diretor-geral, Car-
los Vicente, desabafa ao Negécios
“alguma frustracao por [sentir] o
ritmo das trocas com o Reino Uni-
doaabrandare os custos aaumen-
tar com a burocracia adicional”.
Oscustosrelacionados comas
alfindegas e o atraso em 24 horas
nas cargas face a realidade pré-
-Brexit sio “penosos” para quem
trabalha comvegetais frescos. E “a
alfandega portuguesa nao traba-
Thar ao fim de semana é algo que
porventura devia ser revisto”, su-
gere. O gestor da agroindustria
controlada pelo grupo RAR com-
pletaque “haumacurvade apren-
dizagem, masparece certoque esta

novarealidade obriga todaa cadeia
de valor a abrandar e a planear
com mais antecedéncia, bem
comoaprocurarapartilhados cus-
tos, sob pena de ter de encontrar
alternativas no espaco europeu”.

Afornecedorade vegetaispara
grandesretalhistas como a Sains-
bury’s é apenasumadas que estio
asentirnaagendaenacontaban-
cdria esta saida da Uniao Euro-
peia (UE). Apesar do acordo fe-
chado a uma semana do final do
prazo,uminquéritorealizado em
fevereiropela Associacio Empre-
sarial de Portugal (AEP) juntodas
2100 associadas mostraque 84%
estaoa serafetadas nas trocas co-
merciais com o RU, seja em ter-
mos de custo, demora ouinterrup-
¢do das operagoes.

Opresidenteda AEP, Luis Mi-
guel Ribeiro, interpreta que “cla-
ro queisto temsignificado porque
éummercadoimportante™é04.°
principal destino e 0 8.°maior for-
necedor do pais, além de um dos
principais emissores de turistas. O
dirigente associativo admite que
“o0 acordo ajudou a minimizar o
que poderia ser umimpacto pior,
masneste momento o Brexit ain-
daestdaafetar claramente asem-
presas” nacionais.

“A principal concluséo destes
primeiros meses € que esta expe-
riéncia é hoje significativamente
mais morosa. A burocracia ine-

rente a importagdo de produtos e
matérias-primas fora do espaco
comunitdrio implicaumsignifica-
tivoincremento do tempo despen-
dido, criando entropias num pro-
cesso que se deseja célere e 4gil”,
confirma Joao Pedro Koehler,
CEO da Colquimica. Da fabrica
de Valongo saem todos os anos
cercade2.000 toneladas de colas
para o mercado britanico, com
destaque para uma solucio apli-
cada em fraldas e embalagens.

O empresario estima que os
mesmos servicos estio ademorar
mais dois dias do que antes e que
“nos custos também se registou
um aumento, embora menos si-
gnificativo, naordemdos 5%”. Na
reta final de 2020, os irmaos
Koehler flexibilizaram os paga-
mentos para os clientes antecipa-
remaimportaciodestocks, entre
outrasmedidas que foram “essen-
ciaisno ajustamento anovareali-
dade”. E até vio manter a moda-
lidade de entrega direta dos pro-
dutosnos clientes dos distribuido-
res, umavez que “facilita e agiliza
todo o processo burocratico ine-
rente as taxas de importacao”.

Vem sol depois

da tempestade?

No primeiro més do ano, para o
qual 0 INE jé reportou os dados,
as exportacoes de mercadorias
portuguesas para o RU cairam

A industria portuguesa esta a ser prejudicada pelo Brexit na importacao de

13,5%, emtermoshomologos, e as
importacoes colapsaram 85,6%.
Para aferir o efeito real do Brexit
no declinio do comércio é preciso
aguardar pelos mimeros dos me-
sesseguintes, umavezque a efeti-
vacao do Brexit coincidiu com os
novos controlosna travessiado ca-
nal da Mancha para evitar a pro-
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Os mesmos servicos
demoram mais dois
dias e nos custos
registou-se um
aumento de 5%.
JOAO PEDRO KOEHLER

CEO da Colguimica Adhesives

pagacio da variante britanica do
coronavirus e também com a an-
tecipacdo das encomendas.
Foiisso que acontecena Quin-
ta da Alorna, que depois de ver as
vendas emnovembro e dezembro
“crescerem muito porque os im-
portadores quiseram aprovisio-
nar”, em janeiro niao vendeu qua-

G6é

0 acordo minimizou
o impacto, mas

o Brexit ainda esta
a afetar claramente
as empresas.

LUiS MIGUEL RIBEIRO
Presidente da AEP
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matérias-primas e na exportacao de produtos.

senenhumagarrafadevinhopara
oRU,que éumdos doismelhores
mercados externos paraa produ-
torade Almeirim. Embora fiquea
cargodoimportador, o diretor-ge-
ral, Pedro Lufinha, japercebeuque
“haaliumaburocraciaadicional”,
crendo quesers “perfeitamenteul-
trapassdvel” endo fard disparar os

66

A alfandega
portuguesa nido
trabalhar ao fim

de semana é algo
que devia ser revisto.
CARLOS VICENTE

Diretor-geral da Vitacress

precos nas prateleiras. E que, sus-
tenta, “ataxadeimportaciojaera
tao pesada nos vinhos de entrada
de gama, que siio os que mais se
vendem - cada garrafa paga mais
de 2 libras para entrar no merca-
do, independentemente desairde
Portugal a2 oual00 euros —, que
isto acaba pornéo terimpacto”.
Nos servicos, a Brighten sen-
tiujd no ano passado uma “retra-
cdo grande” na atividade com
clientes britanicos do setor finan-
ceiro, por causa da pandemia e
também das “duvidas subjacentes
atodooprocesso do Brexit”. Ain-
daassim, Jorge Carvalho, sécioda
consultoralisboeta de tecnologias
de informacao, indica que “muito
provavelmente” voltard a traba-
IThar este anonaquele pais. Areto-
mar contactos, sente que “ospro-
prios operadoresno mercado co-
mecama sentir mais certezas so-
bre oprocesso e aentender o que
podem e como podem fazer”. m
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EMPRESAS SENTEM
BREXIT NA PELE

Comércio com Reino Unido esta a ser afetado?
No tltimo inquérito feito pela AEP,
em fevereiro, 84% das empresas
disseram que o acordo do Brexit
ndo travou problemas em termos
de custos, demora ou interrupgdo.

Concordo

@ Concordo
67% totalmente
17%

%

Discordo

® Discordo
13% totalmente
3%

Fonte: Associagio Empresarial de Portugal

Dispara 50% adesao
ao sistema que poupa
despesas aduaneiras

io do ano, 648 empresas ja

pediram as Financas o registo no sistema
que certifica a origem das mercadorias
e “finta” os direitos de importacao.

Atéao final do anopassado, s6
1.003 empresas portuguesas
tinham efetuado a adesdo ao
Sistema de Exportador Regis-
tado (REX), em vigor desde
2017, que certificaaorigemde
mercadorias no dmbito dos
acordos comerciais da Unido
Europeia (UE), substituindo
a obrigacéo de solicitarem a
autoridade aduaneira a emis-
sdodeum certificadopor cada
exportacio que pretendessem
efetuar para esses paises.
Ora,segundo os dados for-
necidos ao Negdcios pelo Mi-
nistério das Financas, emme-
nosde trésmeses omumero de
registos disparoumais de 50%
emrelaciio aos quatro anos an-
teriores, “o que se depreende
resultar em larga medida da
entradaemvigordo Acordode
Comeércio e Cooperacioentre
aUE e o Reino Unido” (RU),
queprevéaisencio de direitos
aduaneiros e de quotasnas tro-
cas comerciais de produtos
origindrios destes dois blocos
economicos. No reporte a19
de marco havia jd 1.552 em-
presas inscritas e permane-
ciam ainda em andlise quase
uma centena de solicitacdes.
“Omtunero concretode pe-
didos efetuados exclusiva-
mente para o comercio como
RU nio é possivel de aferir,
dado que a base legal da UE
nesta matéria nao impoe a
obrigatoriedade de as empre-
sas requerentes indicarem a
qual dos destinos contempla-
dospelosistema REX serefe-
re o respetivo pedido”, acres-
centa fonte oficial da tutelada
Autoridade Tributiriae Adua-
neira, lembrando que osregis-
tos se aplicam s exportacoes
efetuadas para todos os desti-
nosabrangidos poreste meca-
nismo em matéria de origem

preferencial, incluindo o RU.

Acima de 6.000 euros
Portugal tem cerca de 3.800
empresasavenderparaomer-
cado britanico, pelo que a
maioria ainda nio aderiu a
este sistema que permite colo-
car nas faturas ounoutro do-
cumento comercial o certifi-
cado de origem do produto. E
beneficiar automaticamente
das condicoes do acordode co-
mérciolivre ammciadoa 24 de
dezembro: direitos aduaneiros
nulos e contingentes pautais
com isencdo de direitos para
todas as mercadorias que
cumpramasregras de origem.
O sistema REX baseia-se
1o principio da autocertifica-
¢do de origem por parte dos
operadores econdémicos, isto
€, 50 0s proprios exportado-
res que emitem os “Atestados
de Origem”, declarando o ca-
rédter origindrio das mercado-
rias. No entanto, caso se trate
de uma remessa de bens com
umvalor inferior a 6.000 eu-
T0s, 0 exportador pode emitir
umasimples declaracdonafa-
tura, semnecessidade deregis-
toneste sistema.m
ANTONIO LARGUESA

1,562

EMPRESAS

O sistema REX

tinha mais de 1.500
empresas registadas
a 19 de margo,
havendo 99 pedidos
em analise.



6 QUINTA-FEIRA

1 ABR 2021

negocios

PRIMEIRA LINHA TRES MESES SEM REINO UNIDO

Transporte maritimo

“zarpa” com o Brexit

Enquanto os operadores logisticos se adaptam as novas regras,
0s portos portugueses registam aumento da procura nas rotas
britanicas e vendem “vantagens” face a alternativa rodoviaria.

ANTONIO LARGUESA
alarguesa@negocios.pt

inco dias apés o Brexit
se tornar efetivo, as
23:00 de 31 de dezem-
brode 2020, a Adminis-
tracéo dos Portos do Douro, Lei-
xoes e Viana do Castelo (APDL)
estreouduasligacoesdiretasaDu-
blin (Irlanda) e Liverpool (Ingla-
terra),apartirde Matosinhos, para
diminuiro tempode trénsito e sim-
plificaraburocraciano transporte
paraomercado britanico.

Volvidos trés meses, a APDL
refere que oreforco da operacio
parao Reino Unido (RU) - o ter-
minal de contentores (Yilport Lei-
xoes) oferece agora sete escalas
semanais diretas - estd a ter “uma
enorme aceitacio por parte das
empresas exportadoras”, atraidas
por “um tempo de trénsito com-
petitivo face a alternativado trans-
porte terrestre porrodovia”.

“A grande vantagem competi-
tiva do transporte maritimo de
curta distancia reside no profun-
do e consolidado conhecimento,
portodos os ‘players’ intervenien-
tesno processo, dos procedimen-
tos aduaneiros adequados, permi-
tindo uma fluidez das mercado-
rias para o RU com amesma efi-
ciéncia das demais manuseadas
no porto, independentemente do
destino”, destacaa APDL.

Além desta vantagem em ter-
mos aduaneiros, a mesma fonte
sublinha que as exportadoras in-
seridas no seu “hinterland” po-
dem também entregar as merca-
dorias diretamente no chamado
Armazém de Exportacio, o que
tem “wm impacto direto positivo
nagestiodoprocessologisticodas
empresas, diminuindo tempos de

espera e minimizando os custos”.

Asul, o Porto de Sinesniore-
gistoualteracées operacionais em
virtude do Brexite dizque o com-
portamentonos trifegos compro-
va que “aresposta dos ‘stakehol-
ders’ e aoperacionalidade dopor-
toniofoi afetada pelas alteracdes
impostas (...), tendo respondido
eficazimente e acompanhado adi-
namica das empresas nacionais
nas suas operacoes como RU”.

Na carga contentorizada, o
trifego de importacao-exporta-
caoentreo RU e Portugal, através
do Porto de Sines, teve um cresci-
mento de 14,8% no primeiro tri-
mestre, para um total de 2.383
TEU (unidade padrao paramedir
o volume dos contentores). Nes-
ta componente comercial desta-
caram-se as exportacoes do seg-
mento alimentar (azeite,legumes
e fruta), pasta do papel, téxteis e
produtos quimicos.

JaoPortode Lisboa, que tem
1o RU “um dos mercados mais
importantes”para o segmento de
carga contentorizada, sublinha
igualmente que, contrariando a
instabilidade que se previacomo

&6

Com o Brexit,
assistiu-se ao
reforco das escalas
semanais em
Leixdes, com uma
enorme aceitacdo
por parte das
exportadoras.
PORTO DE LEIXOES (APDL)

Brexit, “nio tém existido grandes
variagGes” emtermos de vohumes,
com o embarque e desembarque
de mercadorias a ocorrer “de for-
manormal e nas quantidades ha-
ituais”. 4, mantémas cinco
‘es com escalas em
portosbritanicos e atnicaaltera-
cdo foi a carga passar a ser consi-
derada extra-UE e obrigar agora
amais documentos de suporte e
procedimentos alfandegarios.

Novos desafios logisticos
Asfilas de camidesna fronteira fo-
ramwma das primeiras imagens
do ano, até porque oacordo deil-
timahoranao deu tempo aimpor-
tadores, exportadores e entidades
alfandegdrias parauma “transicio
suave”. Janeiro foi “muito dificil ",
osmovimentos estao arecuperar,
mas o presidente da Garland, Pe-
ter Dawson, continua a ter proble-
mas com os bens que requerem
mais documentacéo, como os ali-
mentares, bebidas alcodlicas e
componentes automoveis.
Paraaumentaracoberturanas
mercadorias que circulamporvia
terrestre entre Portugale o RU, a

&6

O trafego

de importacdo-
-exportacdo entre
o Reino Unido e
Portugal apresenta
um crescimento

de 14,8% na carga
contentorizada.
PORTO DE SINES (APS)

Garland criouwn departamento
de Documentacioe Despachos —
em solo britanico dispée de um
“broker” que despacha envios
paracd—eaempresade transpor-
tes do grupo (GTS) arranjou um
novo agentelocal (Rhenus Logis-
tics), passandoater servicosregu-
laresentre os seus centroslogisti-
cos (Cascais e Maia) e cinco cida-
des denorte asul de Inglaterra.
Dolado dos operadoreslogis-
ticos, as maiores dores de cabega
silo os certificados de origem dos
produtos e a conformidade com
regras fitossanitarias e normas
agoradiferentes, por exemplo, nos
equipamentos elétricos. Mériode
Sousa, CEO da Portocargo, con-
taque “temvindo aserregulariza-
do de forma provisoria, com a
apresentacao de documentacio
“aposteriori”, mas pode penalizar
as empresas se depois for recusa-
dapelas autoridades”. Outra difi-
culdade é acertar opreco e o pra-
zocomosclientes, dadaaincerte-
zano desalfandegamento. E que,
relata Mario de Sousa, “bastaque
ocompradoringlésse atrase a for-
necer os documentos e o desgra-
cado do exportador estd apagara
paralisaciio do equipamento”.
Raul Magalhaes, presidente
da Associagdo Portuguesa de Lo-
gistica (APLOG), admite que o
aumento daburocraciae dos cus-
tos desencoraja as empresas que
ainda nao exportam parao RU -
“vao pensar duas vezes e aguentar
algum tempo” - e distingue entre
produtos. O tambémresponsével
pelalogisticainternacional dere-
talho da Sonae diz que enquanto
nos artigos pereciveis, em que ha
“uma dependéncia enorme dos
europeus, como frutos e legumes,
estdoa facilitaravida aos camides,
nosprodutos industriais, como os
téxteis, as verificacoes e a trami-
tacdo aduaneira duram mais e ha
wumimpacto bastante maior”. m
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0Os portos portugueses esperam ganhar
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Contentore:

quota de mercado no transporte de mercadorias de e para o Reino Unido.

Portugal lanca
campanha de
reputacido em Londres

A AICEP prepara agdes para promover o pais
como destino de investimento e também a
capacidade industrial e de inovacéo no téxtil,
agroalimentar, farmacéutico e investigacao.

AAICEP (Agénciaparao In-
vestimento e Comércio Exter-
no de Portugal) estd a prepa-
rar olancamento de umacam-
panha de imagem reputacio-
nal (“awareness”) de Portugal
10 Reino Unido, totalmente
digital e baseada em amincios
nossites dos principais jornais
britanicos, com o objetivo de
“comunicar os fatores que di-
ferenciam Portugal enquanto
destino de investimento”, dis-
se a0 Negocios fonte oficial da
agénciapublica.

Este é a proxima acio de
comunicacio para aumentar
avisibilidadenomercadobri-
tanico, depois de, na mais re-
cente edicio da fDi Intelligen-
ce, publicacio bimensal do
grupo Financial Times sobre
investimento direto estrangei-
1o, ter publicado o suplemen-
to especial “Made in Portugal
2.0 - Where Tradition Meets
Innovation”, promovendo a
capacidade industrial e deino-
¢do de Portugal, nomeada-
mente nos setores agroali-
mentar, téxtil, farmacéutico e
nadreadainvestigacio (I&D).

No contexto pés-Brexit, o
organismo liderado por Luis
Castro Henriquessublinhaque
“omercadobritanico continua
aserproficuo em oportunida-
desdenegécio, naosoépelas ca-
racteristicaspropriasdeste que
éum dos principais mercados
de consumo do mundo, mas
também apoiadoemplanosde
investimentopublicomuitore-
levantes, previstos para o futu-
ro proximo”. Destacam-se os
planos estratégicos de desen-
volvimento “Build, Build,
Build” (investimento de 5mil
milhées delibraseminfraestru-
turas) e “Ten Point Plan for a
Green Industrial Revolution”,
emqueprevé aplicar12milmi-

17

INVESTIMENTO
Planos britanicos
de investimento
publico em
infraestruturas e
na economia verde
totalizam 17 mil
milhdes de libras.

Thoes delibrasnatransicaopara
a“economiaverde”,

No capitulo comercial, a
AICEP admite que esta é
“uma fase de adaptacgo parti-
cularmente para as empresas
que nao tém experiéncia de
exportacio parapaises tercei-
ros”. Eemboraestejamaisvo-
cacionada para apoiarno con-
texto preparatério daexporta-
¢do, com a partilha de infor-
macdes sobre as novas regras
e procedimentos aduaneiros
emvigor, garante que temres-
pondido as duvidas que as ex-
portadoras tém apresentado,
“em especial de natureza ad-
ministrativa, sobre regras de
origem, taxas e impostos”.

Expressando “satisfacio”
porverificar que semantémo
interessenomercado britani-
comesmo depois da saida da
UE, a AICEP salienta que,
“atéaomomento, nioreceben
contactos de empresas a ne-
cessitar de apoio por atraso,
apreensio ou devolucao de
mercadoriasjunto dos contro-
los alfandegarios”. m aL




